[Type text][Type text][Type text]

[image: ]
UMOWA WSPÓŁPRACY

 
zawarta w dniu ________________ w Krakowie  pomiędzy: 
Camfero Mateusz Kamiński Myślenicka 123, 30-698 Kraków NIP 6793049339 zwaną w dalszej części umowy “Producentem / Camfero”.
a  
________________________________________________________________________________________
___________________________________________________________________________ zwanym dalej 
“Partnerem”. 

§ 1.
 
1. Na podstawie niniejszej umowy Partner w ramach własnej firmy / działalności świadczy usługi pośrednictwa handlowego opartego na proponowaniu swoim klientom towarów z oferty CAMFERO i doprowadzaniu do zakupu tych artykułów w cenach detalicznych określonych przez Producenta przez klienta finalnego zwanego dalej Kupującym lub też usługi promowania artykułów w CAMFERO w ramach doradztwa projektowego dla Kupującego.  
2. Partner może również nabywać artykuły, którymi zainteresowany jest klient finalny, na własny rachunek na preferencyjnych warunkach (z uwzględnieniem 25% rabatu hurtowego od cennika detalicznego). 
3. CAMFERO zastrzega, że możliwość udzielenia preferencyjnych warunków wyłącznie dla produktów z oferty katalogowej, wyłączając produkty outletowe z obniżoną ceną detaliczną oraz produkty na zamówienie, niedostępne w ofercie katalogowej.    

§ 2.
1. Partner nie jest uprawniony do składania klientom finalnym wiążących dla CAMFERO oświadczeń w zakresie ceny towaru, ilości i terminów sprzedaży.  Partner zobowiązany jest w tym zakresie potwierdzić warunki realizacji u Producenta, przed udzieleniem jakichkolwiek informacji Klientowi finalnemu.  
2. Podstawą do naliczania prowizji jest zgłoszenie klienta finalnego, przed datą złożenia zamówienia do Producenta w formie email na adres a.michalik@camfero.pl
3. Zgłoszenie klienta finalnego powinno zawierać imię i nazwisko klienta oraz opcjonalnie zakres produktów do zamówienia.
 
§ 3.
1. Dla produktów z oferty katalogowej, CAMFERO zobowiązuje się zapłacić Partnerowi prowizję od wartości sprzedaży netto zrealizowanej przez prawidłowo zgłoszonego klienta finalnego, w wysokości:    
a. 5%  wartości netto dokonanej sprzedaży mebli Producenta na rzecz klientów finalnych wskazanych przez Partnera w sytuacji, gdy wartość sprzedaży w danym okresie rozliczeniowym nie przekroczy kwoty 30 000 złotych netto.
b. 8%  wartości netto dokonanej sprzedaży mebli Producenta na rzecz klientów finalnych wskazanych przez Partnera w sytuacji, gdy wartość sprzedaży w danym okresie rozliczeniowym przekroczy wartość 30 000 netto.
2. Dla produktów na indywidualne zamówienie (nie będące w ofercie katalogowej), CAMFERO zobowiązuje się zapłacić Partnerowi prowizję od wartości sprzedaży netto zrealizowanej przez prawidłowo zgłoszonego klienta finalnego, w wysokości:    
a. 3%  wartości netto dokonanej sprzedaży mebli Producenta na rzecz klientów finalnych wskazanych przez Partnera w sytuacji, gdy wartość sprzedaży w danym okresie rozliczeniowym nie przekroczy kwoty 30 000 złotych netto.
b. 6%  wartości netto dokonanej sprzedaży mebli Producenta na rzecz klientów finalnych wskazanych przez Partnera w sytuacji, gdy wartość sprzedaży w danym okresie rozliczeniowym przekroczy wartość 30 000 netto.
3. Okres rozliczeniowy w odniesieniu do § 3, ust.1 i 2 obejmuje 90 dni kalendarzowych. Partner każdorazowo może ten okres skrócić poprzez powiadomienie CAMFERO, że chce w danym okresie zamknąć rozliczenie, co będzie podstawą do naliczenia mu prowizji od uzyskanego wyniku sprzedaży. Partner wskazuje upoważnionemu przedstawicielowi CAMFERO klientów finalnych, którzy dokonają lub dokonali zakupu za jego pośrednictwem (z jego polecenia) przed zawarciem lub w trakcie zawierania umowy między CAMFERO a Kupującym. Rozliczenie między CAMFERO, a Partnerem następuje po zapłaceniu przez Kupujących całej należności za towar.  Nie uwzględnia się w tych rozliczeniach zakupów towarów, jakie zostały nabyte przez Kupującego a następnie zwrócone, a także usług dodatkowych związanych z transportem i montażem towarów.  
4. Prowizją nie są objęte zakupy własne dokonane przez Partnera, których celem może być dalsze odsprzedanie i w przypadku których cena każdorazowo jest negocjowana o czym mówi §1 ust. 2. 
 
§ 4.
1. Prowizja, o której mowa w §3, ust.1 stanowi kwotę netto, dolicza się do niej podatek VAT. Prowizja jest płatna w ustalonej formie (gotówka lub przelew) do 7 dni od dnia doręczenia  faktury za pośrednictwo handlowe przez Partnera.  
§ 5.
 
1. Umowa została zawarta na czas nieokreślony i może być przez jedną ze stron rozwiązana przez dokonanie wypowiedzenia jej po uprzednim 7 (siedmio) dniowym okresie. 

§ 6.
1. Wszelkie zmiany postanowień umowy wymagają formy pisemnej pod rygorem nieważności. 

§ 7.
1. W sprawach nieuregulowanych niniejszą umową, będą miały zastosowanie odpowiednie przepisy kodeksu cywilnego. § 8. Umowę sporządzono w 2-ch jednobrzmiących egzemplarzach, po jednym  dla każdej ze stron. 


              CAMFERO                                                                                                            PARTNER  
   __________________________                                                           __________________________  
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